
Ça¤›m›z ifl dünyas›nda hayalinizdeki ifle ulaflmak konusunda “yaln›zca kapasiteden” daha fazlas›
gerekmekte. E¤er yetenekliyseniz, s›k› çal›fl›yorsan›z ve etkiliyseniz ama ifl hayat›n›zda
umdu¤unuz kadar h›zl› ilerleyemiyorsan›z, “Aslanlar Kükremeye Gerek Duymaz”, okuman›z
gereken kitaplar listenizde mutlaka olmal›. Zirveye ç›kmak için ve ifl dünyas›nda gerçekten baflar›l›
olmak için performans›n yan› s›ra iyi bir durufl, duygusal dayan›kl›l›k ve bilgi yetene¤i kadar di¤er
insanlarla iyi geçinme yetene¤i gerekiyor. Ayn› zamanda s›k› çal›flma kadar cesaret, flans ve etkili
iletiflim konusunda yetenekli olman›z gerekiyor. Kiflinin kendisini sunmas›n›n bir sanat oldu¤unu
düflünen Debra A. Benton bu konudaki deneyimlerini okuyucularla paylafl›yor. Bu yeteneklerin
nas›l gelifltirilece¤i ve profesyonel hayat›n›zda tatmin sa¤lamak için onlar› nas›l kullanaca¤›n›z›
anlat›yor. “Zirvede her zaman bir yer vard›r, oraya
ulaflaca¤›n›zdan emin olun” diyen Debra A. Benton zirvedeki
CEO'lardan ifl dünyas›nda baflar› ö¤ütlerini içeren kitab›yla
baflar›ya ulaflmak için gerekli olan bütün bilgileri biraraya
getirmifl. Hepsinden daha önemli olarak, kitap size zekan›z›
ve yeteneklerinizi nas›l sermayeye dönüfltürebilece¤inizi
anlatmakta. Art›k öne ç›k›n, uyum sa¤lay›n ve ilerleyin! 

YÖNET‹C‹N‹N
K‹TAPLI⁄I

Günümüzde sat›fl, sadece müflteriye mevcut ürünü satmakla s›n›rl› kalacak flekilde
düflünülemez. Baflar›l› bir sat›fl, ayn› zamanda, müflteriyle sa¤lam, kal›c› ve kaliteli bir iliflki
kurmaya dayan›r. Sat›fl temsilcisinin, müflteriyle kuraca¤› iliflkiye yat›r›m yapmad›¤› sat›fllar›n,
büyük ço¤unlu¤u kaybedilir. Bu iliflkinin “olgunluk seviyesi” ile sat›fl aras›nda s›k› bir iliflki
vard›r. Bu nedenle, iyi bir sat›fl temsilcisi, ayn› zamanda iyi bir “iliflki yöneticisi” de olmal›d›r.
Sat›flta istedi¤iniz sonuçlar› alman›za yard›mc› olmak amac›yla yay›nlanan bu kitapta flunlar›
bulacaks›n›z: Müflterinin sadece sözlü mesajlar›n› de¤il,
ayn› zamanda beden diliyle iletti¤i sözsüz mesajlar›n› da
do¤ru anlaman›n ipuçlar›, müflteriye etkili mesajlar
iletmenin yollar›, müflteriyle do¤ru iletiflimi bafllatman›n
ve sürdürmenin yöntemleri, elindekiyle yetinmeyen,
“Daha iyisi için ben ne yapabilirim” aray›fl› içerisinde olan
sat›fl dan›flmanlar›n›n mutlaka okumas› gereken bir kitap.

Hikâyelerimiz toplumsal haf›zam›zd›r. Geçmiflten günümüze uzanan bir köprü, tarihimize,
geleneklerimize, toplumsal yaflant›m›za o köprüden geçebilen, yaflanm›fl, hissedilmifl,
ölümsüzleflmifl kahramanlar, olaylard›r, Anadolu yaylalar›d›r, Rumeli türküleridir, savafl
destanlar›d›r, gönül yaralar›d›r, göz a¤r›lar›d›r hikâyelerimiz. Türk hikayecili¤inin yüz ak›
eserler, bizim olan hikâyelerden bir derlemedir. “Türk Hikâyelerinden Seçmeler”de; 
A. Hamdi Tanp›nar, Adalet A¤ao¤lu, Peyami Safa, Halit Ziya Uflakl›gil, Ömer Seyfettin, Emine

Ifl›nsu, Reflat Nuri Güntekin, Sezai Karakoç gibi
geçmiflten günümüze tüm hikâye yazarlar›m›z›n
seçme eserleri iki ciltten olufluyor.  Kevser Terzio¤lu,
zaman, konu fark› gözetmeksizin kitab›nda yer
verdi¤i hikâyelerle okuyucular›na ayr› bir keyif
yaflat›yor.

Geçmiflten günümüze
hikâyelerimiz

Türk Hikayelerinden
Seçmeler (Cilt 1)

Kevser Terzio¤lu
Fide Yay›nc›l›k
175 Sayfa, Ocak 2007,
‹stanbul

Sat›flta ‹letiflim ve Bedenin Dili
Prof. Dr. Acar Baltafl / ‹lhan
Ürkmez / ‹dil Sevil
Remzi Kitabevi
87 Sayfa, Mart 2007
‹stanbul
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Aslanlar Kükremeye 
Gerek Duymaz

D. A. Benton
Çeviren Bar›fl Sat›lm›fl
Pegasus Yay›nlar›  
234 Sayfa, Mart 2007, 
‹stanbul

Elindekiyle yetinmeyen 
sat›fl dan›flmanlar›na

k

‹yi bir durufl, duygusal dayan›kl›k gerekli
k
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Ticari iliflkilerin önem kazand›¤›
günümüzde rakiplerden daha üstün
performans göstererek maliyetleri
düflürmek, kâr elde etmek ve artan
taleplere zaman›nda cevap vermek
gerekiyor. De¤iflen müflteri profili,
zaman›ndan önce üretim yapmak, ve
stoklar›n bu dengeye göre
ayarlanmas›n› zorunlu k›l›yor. Bunlar›
gerçeklefltirebilen bir iflletme baflar›
grafi¤ini yükseltirken pazarda önemli
bir paya sahip oluyor. Sa¤lam bir tedarik
zinciri oluflturmak ise iflletmenin
baflar›s› için zorunluluk haline geliyor.
Tedarik zincirini iyi yöneten firmalar küresel pazarda sat›fllar›n› art›r›yor,
üretimde verimlilik ve devaml›l›k sa¤l›yor. “Tedarik Zinciri Yönetimi”
Türkiye Metal Sanayicileri Sendikas› (MESS) taraf›ndan Harvard Business
Review Dergisi'nden Seçmeler dizisinin yeni kitab› olarak yay›mland›.
Tedarik zinciri ancak en zay›f halkas› kadar güçlüdür” görüflünden yola
ç›karak zincirin halkalar›n› oluflturan ve hammadde üreticisinden tüketiciye
kadar uzanan sürecin etkin ifllemesinin kurallar›n› vurguluyor.

K‹TAP GÖNDERMEK ‹Ç‹N

Gülder Demir
Ekonomik Forum, “Globus” Dünya Bas›nevi,
100. Y›l Mahallesi, 34440 Ba¤c›lar ‹STANBUL

Tedarik Zinciri Yönetimi
Çeviren Oygur Yamak 
MESS Yay›nlar
183 Sayfa, Mart 2007 
‹stanbul

Tedarik zincirinde
büyük sorun:

‹liflkileri
oluflturmak

‹klim de¤iflikli¤i bafllam›fl durumda.
Yirmi y›l hatta on y›l önce iklim
de¤iflikli¤inin karfl›s›nda olanlar›n bir
a¤›rl›¤› bulunmaktayd› fakat art›k yok.
‹klime gerçekten ne olmakta? ‹fller
nas›l daha da kötüleflir? Bu durum bizi
ne zaman ve nas›l etkiler? Bununla
ilgili olarak neler yap›l›yor? Biz nas›l
yard›m edebiliriz? Bu kitap yukar›daki
tüm sorulara cevap veriyor. Bofl lafa yer
vermeden, hava koflullar›na ne oldu¤unu
aç›klayarak ve hayat›m›z›n, ülkemizin ve
dünyam›z›n her yerinde bunun etkilerinin
nas›l oldu¤unu tahmin ederek
göstermeye çal›fl›yor. Bu olay›n arkas›nda
yatan politik nedenleri, kimlerin bizleri bu
konuyla ilgili ayd›nlatmad›¤›n› ve ülkemizin
yanmaya bafllarken (ya da sel ve di¤er felaketlerden zarar görürken) hangi
politika liderlerinin nas›l dalavereler çevirdi¤ini aç›kl›yor. Ayn› zamanda
uzmanlar›n gerçekleflmesini bekledi¤i felaketlerle ilgili olarak neden her
aç›dan endiflelenme hakk›na sahip oldu¤umuzu anlat›yor. Chris Spence
“E¤er flimdiden önlemler almaya bafllarsak uzakta görünen bir facian›n
önünü kesme flans›m›z var”diyor. E¤er kendinizi ve baflkalar›n› koruman›n
yolunu merak ediyorsan›z ya da gelecek nesiller için daha güvenli bir dünya
hayal ediyorsan›z bu kitap tam size göre.

Hepimiz daha mutlu ve daha
sa¤l›kl› bir hayat istiyoruz.
Ama bunun çok
zahmetli oldu¤unu
düflündü¤ümüzden,
y›lbafllar›nda ya da
do¤um günlerimizde
kendimize “yeni bir
hayat” dilemekle
yetiniyoruz. Art›k güzel
dileklerin bir ifle
yaramad›¤›n›
düflünüyor ve “yeni bir
hayat”a sahip olmak için
bir fleyler yapman›z
gerekti¤ine
inan›yorsan›z, do¤ru
yerde soluklan›yorsunuz.
Uzman Diyetisyen
Selahattin Dönmez bu
kitab›nda bize yaflam
tarz›m›zda yapaca¤›m›z
küçük de¤iflikliklerin ne
kadar etkili sonuçlara
ulaflabilece¤ini anlat›yor. Hatta “Fark Etmeden Diyet”
yönteminin bir insan›n hayat›nda neleri de¤ifltirdi¤ini,
gerçek bir hikayeyle gözler önüne seriyor. Sa¤l›kl› bir
yaflam›n olmazsa bilgileri ve do¤ru beslenmeyle ilgili
merak etti¤iniz sorular›n cevaplar› da cabas›... Bu kitab›n
bonusu ise kendi damak tad›m›zda yemek tarifleri...

Küresel Is›nma
Chris Spence
Çeviren Selin Gönen /
Serkan A¤ar
Pegasus Yay›nlar›
203 Sayfa, Mart 2007,
‹stanbul

Bin insan›n hayat›nda
neler de¤iflir neler

Fark Etmeden Diyet’le / 
Yeni Bir Hayat

Selahattin Dönmez
Okuyan Us Yay›n
183 sayfa, 2007 fiubat 
‹stanbul

Birinci Dünya Savafl› sonras›,
1920'de M›s›r'da geçen
sürprizlerle dolu bir hikaye.
Ralph Trilipush,
çocuklu¤undan beri Eski
M›s›r tarih ve
arkeolojisinin atefliyle
yanan bir ‹ngiliz
M›s›rbilimci. Onun
keflfetme arzusunun,
yükselme ve ün kazanma
h›rs›n›n vard›¤› boyutlar›,
yazd›¤› günlüklerden takip
ediyoruz. 
Arthur Phillips, son y›llar›n en
heyecan verici yazarlar›ndan
biri. Daha önce yay›mlad›¤›m›z
Prag'dan sonraki ikinci roman›
M›s›r Kaflifi de flimdi Türkçede.
Klasik anlam›yla tarihi roman
nitelemesini reddeden, ama
di¤er yandan M›s›r tarihi ve
M›s›rbilimcili¤e iliflkin zengin ayr›nt›larla dolu olan bu
roman› sevece¤inizi düflünüyoruz.

M›s›r Kâflifi
Arthur Phillips
Çeviren, Asl› Biçen
Metis Yay›nlar›
403 Sayfa, 2007 fiubat,
‹stanbul
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kSa¤l›kl› bir
dünya için
çözümlerkOkuman›n keyfi için kitap
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